양식1                <판매자 인터뷰 질문지> 
★ [ ID ] 의 도서를 소개합니다!! (미니북샵의 경우 상호명 기재) 
Q1. 판매자님의 판매도서를 홍보해주세요!! 
Q2. 북코아에서 판매자로 활동하시게 된 계기는요?
ex) 책 검색하다가 나도 판매해볼까.. 해서 시작/ 도서전에서 정보를 얻고 시작 
Q3. 배송 시 제공되는 서비스가 있으신가요? 있다면 어떤 서비스인지 살짝 귀뜸 부탁^^
ex) 배송 시 커피믹스 한 개씩 넣어 발송 
Q4. 북코아를 통한 판매의 장․단점은 무엇이 있나요?
ex) 장점: 안전한 결제체제/ 단점: 항공비 부담 
Q5. 판매자님만의 특별한 판매 노하우가 있다면요?
ex) 같은 책을 검색해서 100원씩 더 싸게 등록 
Q6. 단골고객과의 에피소드가 있으신가요? 
Q7. 구매자와 끊임없는 관계구축을 위해 어떤 노력을 하시나요?
ex) 발송할 때 따뜻한 메모 한 장 
Q8. 특별히 판매자님의 도서를 공개적으로 홍보할 계획이 있으신가요? 
Q9. 이벤트를 통해 이벤트 진행을 통한 홍보활동을 도와드릴 수 있습니다. 원하신다면 아래 양식을 작성하여 주시기 바랍니다. 
사진첨부요망
양식2                 <판매자 이벤트 참여> 
간단한 이벤트를 통해 도서판매 및 홍보에 도움 되시기를 바랍니다. 
가능한 부분은 북코아에서 지원하겠습니다!! 
* ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * ~ * 
  
이해를 돕고자 기존에 활동하시던 판매자님의 이벤트를 간단히 소개하겠습니다. 
1. 동네BOOK - 새해맞이 “한 권 더” 이벤트: 일정액 이상 구매 시 도서증정 
2. 리빙서점 - 일정금액 이상 구매 시 상품증정 
3. 수희서점 - 일정금액 이상 구매 시 혜택제공 “꿩 먹고 알 먹기 종합선물세트” 
4. 에 덴 북 - 장소이전으로 인한 기존 판매가격의 40% 대폭할인 
이벤트를 통해 여러분의 서가 속에 잠자는 책들을 깨워주세요!!! 
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